LOJA
NA SHOPEE




O QUE VOCE VAl APRENDER:

CRIACAO E PRECIFICAGCAO
E CUSTOS

. CONFIGURAGAO
— DACONTA

Aprenda a criar,

conta de vendedor.

>

ESTRATEGIAS
DE VENDAS E
MARKETING

Aumente suas vendas
com ferramentas de
promocao, cupons, e

anuncios (Ads)

CADASTRO E
OTIMIZAGAO DE
ANUNCIOS

Crie anuncios
atraentes com fotos de
qualidade, titulos e
descri¢coes otimizadas.

Defina precos
verificar e otimizar sua competitivos, calcule
margens de lucro e
taxas da Shopee.

DESIGN E
DECORAGAO
DA LOJA

Personalize o visual de

sua loja com banners,

layout e identidade da
marca.
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Shopee



METODO
5 ESTRELAS

com Loja Prime

® Fornecedores Exclusivos
¢ Aulas ao Vivo

® Suporte VIP

e Estratégias de Venda

P corEme AGORA“



https://pay.hotmart.com/K101686404X?off=k3rmz0tu&checkoutMode=10

GUIA COMPLETO DE REGISTRO DO VENDEDOR SHOPEE

B PASSO A PASSO PC PASSO A PASSO APP MOBILE

Abra o App
Shopee 9

Comece a
Vender

Togue em
"Cadastrar’

o 0 Acesse 0 site Clique em
== Shopee Vendedor "Cadastrar”

Acesse o site
Shopee Centre

Siga as instrugoes e
complete o perfil.

Abra o App Toque em 9 Preencha seus
Shopee "Cadastrar” dados de Vendedor.
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PASSO 1: PASSO 2: PASSO 3:
CONFIGURAR CHAVE PIN ENDEREGO DE _
CONTA BANCARIA COLETA E DEVOLUGAO

hope



COMO ESCOLHER UM PRODUTO

& PARA VENDER NA SHOPEE >
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DEMANDA = CONCORRENCIA = MARGEM



TAXA DA SHOPEE 2026

; Até R$79,99 20% + R$4
 AcimadeR$80atéR$99,99  14%+R$16
E Acimé de R$1 OO.até RST 99,59 d . 14% + RS20
Acima de R$200 até R$499,99 = 14% + R$26
Acima de R$500 . 14% +R$26

AN

Vendedor CPF com alto volume: Mais de 450 pedidos em
90 dias pode gerar taxa adicional de +RS$3 por item.
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+  EXEMPLO PRATICO DE TAXASE *
¥  PRECIFICAGAO NA SHOPEE BRASIL O

N = - r ,
PRECO DE VENDA DEDUCOES (TAXAS SHOPEE) VALOR LIQUIDO A

DO PRODUTO " cOMISSAO SHOPEE | [ TAXA FIXA RECEBER (PAYOUT)

=
> SR
RS 10,00 ! RS 4,00

A .
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COMO CALCULAR O SEU LUCRO

4\ AVISO IMPORTANTE: Nunca cadastre produtos sem calcular as taxas primeiro £\
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PASSOS PARA CRIAR UM ANUNCIO CAMPEAO %/

1. FOTOS (9 unidades) 2. VIDEO (curto e objetivo) 3. TITULO (estratégico)

S

* Atraentes e bem iluminadas * Até 60 segundos » Curto e cativante (até 100
* Mostre todos os detalhes * Mostre o produto em uso caracteres)
do produto o g * Inclua palavras-chave
* Destaque as principais relevantes
* Use fundos neutros e limpos funcionalidades » Nome do produto + Marca +
* Inclua uma foto da * Qualidade boa de audio e Especificacoes

embalagem imagem « Evite termos repetitivos ou
) vagos ’




ﬁ ShC}PE‘E ﬁ Shopee Cﬂhﬂpee.ccbm.hr B

4. DESCRICAO 5. PRECO

e Mostre os BENEFICIOS REAIS e CALCULO CORRETO DE

(os Beneficios vs. Funcionalidades) IMPOSTOS (ICMS, etc.)

e Crie CONFIANCA & ¢ Defina margens de lucro
TRANSPARENCIA competitivas

¢ Use palavras-chave para ¢ Analise a concorréncia e
ser encontrado estratégias de precos

¢ Reduza duvidas e devolugdes ¢ Mantenha competitividade
(Beneficios vs. Funcionalidades) sem perder lucro
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V BOA DESCRI(;B‘O PRECO ESTRATECICO ALTA CONVERSAO
(Beneficios e Confianca) (Impostos e Competitividade) E SUCESSO

7
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ﬁ Shopee shopee.com.br



COMO CRIARUM _

[
|
_ . I
I-"_ . - L - = . - J -_— | L | = p— i

Siga esses 5 passos e aumente suas chances de vender muito na Shopee!

CRIAR TiTULO ) rreco cHEIO

() CRIARDESCRIGAO

& Beneficios:

« Som de alta qualidade

« Conexdo Bluetooth 5.0

+« Bateria de longa duragao

« Dobravel e portatil

« Compativel com Android, iOS e PC

Fone de Ouvido Bluetooth

Sem Fio Dobravel com

RS 99 90

M Frete Gratis

Graves Potentes e Microfone

HD - Compativel Android
iOS e PC

Explique os beneficios

v Cadastre sempre pelo

v Use fotos de alta qualidade v Mostre o produto em uso v Use palavras-chave relevantes » Use uma linguagem clara S

v Mostre todos os angulos v' Destaque os principais v Seja claro e direto e persuasiva N ~

v Inclua detalhes, medidas beneficios « Destaque beneficios v Inclua informagdes técnicas v Participe de promogoes
e formas de uso v Videos aumentam o tempo e diferenciais e diferenciais & cupons da Shopee

+ A primeira foto deve chamar na pagina e as conversoes v Evite titulos genéricos + Quebre em topicos para v Assim, vocé nao perde

facilitar a leitura margem de lucro

muita atencao

w

Uma descricao completa tira

Boas fotos geram confianca Videos podem aumentar suas * Um bom titulo atrai cliques
davidas e aumenta as vendas!

e aumentam os cliques! vendas em até 30%! e melhora seu ranqueamento!

ﬁ Prego cheio + promogdes

= mais vendas e lucro!

“ ,

39\ DICA EXTRA: Combine um anuncio bem feito com boas avaliagoes, envio rapido e 6timo atendimento para se tornar referéncia na Shopee!

="



ESTRATEGIAS O1: |
PROMOGCAO DA SHOPEE %

AUMENTO DA TAXA DESCONTOS E DIFERENCIAL GESTAO DA
DE CLIQUES (CTR) OFERTAS COMPETITIVO NO MARGEM DE LUCRO
ATRATIVAS MERCADO

Melhore o trafego Incentive a compra Destaque seus Equilibre volume e
qualificado e receba rapida e fidelize produtos e ganhe preco para maximizar
mais visitas nos seus clientes com promocgoes espaco perante os a rentabilidade do

anuncios. oy exclusivas. concorrentes. negocio.

Objetivo: Atrair mais visitantes para 0 anuncio B shopee



v ﬁ Shopee

ESTRATEGIA 02: OFERTA RELAMPAGO

Shopee Class: Estratégias de Venda
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VENDAS DE
CURTO PRAZO

Aumente as vendas rapidamente
em um periodo curto. Escoe
estoque parado dinamicamente.

=8 URGENCIA

\\  Crie a sensacdo de “N&o Perder”.
Crondmetros e contagens
regressivas impulsionam acao
imediata.

" RANKING DE
PRODUTO

Melhore a visibilidade na
plataforma e o posicionamento
nos resultados de pesquisa.

" VOLUME DE
PEDIDOS

Gere um grande fluxo de
transacoes em pouco tempo. Alta
velocidade de processamento.

/// ‘OBJETIVO: CONVERTER VISITANTES EM COMPRADORES RAPIDAMENTE. //



ESTRATEGIA 03: IMPULSIONAR PRODUTO\
' h 4 ' ‘ E 2
@ oA
EXPOSIGAO  ALCANCE ~ CLIQUES  OTIMIZAGAO
Py oicco WO St el B irei ol Bl R

seus produtos. compradores. anuncios. classmcag
organica.
L J k J N J J/

Objetivo: Ganhar mais trafego sem investir em anuncios pagos.
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S



DECORAGAO DE LOJA

O PODER DA FACHADA DA SUA LOJA SHOPEE

1. APARENCIA
PROFISSIONAL

Transmita
CREDIBILIDADE
imediata e mostre o
profissionalismo da
sua marca. Uma loja
visualmente
cuidada atrai mais
cliques e atencao.

AULA SHOPEE SELLER

2. DESTAQUE DE
CATEGORIAS

FACILITE A JORNADA
DE COMPRA

Organize seus
produtos de forma
l6gica e promova as
categorias mais
procurados.

3. CONSTRUGAO
DE CONFIANCA

CRIE UMA
IDENTIDADE FORTE
Uma marca
consistente gera
lealdad ealdade eia
aumenta as chances
conversao dos
compradores.

ﬁ Shopee Seller
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|I ﬁ ------ = ! O Tate-pa ||':-:- 1 A .

Loja produtos

NOVOS
My LANCAMENTOS
i

PROMOGOES PROMOGGES F'FtﬂMDl..-'L‘IE

/9 Categorias Principais
Banner ﬁ&
Rotativo
Palacias Joias Tematicas
Produtos Recomendados
/> e v (113
Produtos t
Recomendados “ e

Mowos Ladpanias Jolas Tematcas
Peldchas ¢-lailo a_ [PEE = POrSOeRcE.




PASSO A PASSO PARA DECORAR SUA LOJA NA SHOPEE

F
|
ﬂ Decoracao de loja @ Shopee Seller ]
Decoragao atual de loja Pré-visualizar Salvar m
; i
Componente R !
|
in, 'i
Modelo II
i : I I
Loja predutos Categorias .|
i produtes o E:
Carmsss 141 Or Avallapho Dde 5 & eomertine ii
= Desempephs no bate- 57% resposta (e ? ||
g i Clique no compaonente nesta pagina para editar |
= 0 |
Carrossel X
Sodee viizo meffvones promocies, produtos ou categorias mais |
i art wendides usanda um banmmer nolating |
Enviar imagem !
« Mas da 2.0 ME ceda I
= Feamalo de imagem aceibd: JPG, JPEG, FNG |
« Largura: 1205pa Altura: GOGD |
== PE———————————————— e e rresrenes e anres
R nitrar produtos feitos com amor, carinho TN S it A OO |
feedback S e |
R - ) CHIEIONS Mome da categoria Ver todos )




QUAL O PRAZO PARA ENVIAR UM PEDIDO NA SHOPEE? (A partir de 15 de Junho)

= PAGAMENTO ATE 13H PAGAMENTO APOS 13H
DIA DA g \
CONFIRMAGAO 3 3
DO PEDIDO NO PRAZO COM ATRASO NO PRAZO COM ATRASO
Segunda Terca Sexta Terca Sexta
Terca Terca Sexta Quarta Segunda
Quarta Quarta Segunda 4 Quinta Terca
Quinta Quinta Terca Sexta Quarta
Sexta Sexta Quarta | Segunda Quinta
Sabado Segunda Quinta Segunda Quinta
Domingo Terca Sexta Terca Sexta

B shopee %




